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Setting the scene

P7S1: Key M&A achievements since summer 2015

New leading subscription-
based asset in Dating

Expanded international
footprint of travel cluster

Acquired leading online
comparison asset

Anchor asset
in Health & Wellbeing
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Games merger with gamigo Ecosystem expansion
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Setting the scene
Some structural thoughts

data processing as a key asset

data-driven acquisition

acquisitions
with strategic data relevance
data relevance

data-relevance in general

acquisitions

without
data relevance
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Setting the scene
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EU-Richter kippen ,,Safe {
Harbor“-Abkommen Fs
¢
|

Datum:  06.10.2015 09:44 Unr = Update: 06.10.2015, 10°52 Unr

Der Osterreicher Max Schrems triumphiert iiber Facebook: Die Richter am
EuGH haben das ,,Safe Harbor“-Abkommen mit den USA fiir ungiiltig erklart.

i QFIB’I awdgpnteme\hmen ist‘fg W@gﬁcw%g“w’ - —

cner " Wi 7w

5 0 n
kan . A ta . .

pook K nex e m 2T - ) )

Fc ehen. B2V g an ¥ nalte  on f"“%abe‘w__,..-f - i S i,
VOrBE” oy, sicn 82 o nach @
1 a
peauft

\ o
der X e ) : . i
1 31%5\'“‘ r ™ ‘.__\ en 8 fte,, 5
) / k anLDADa!enschutzprufungenrIn — < e.

Internationaler Datenverkehr (neue Prifung)

S

Anlass und Ziel der Priifung

In den letzten Jahren haben grenziberschreitende Ubermittlungen von personenbezogenen Daten in der Privatwirtschaft weiter massiv zugenommen. Zu den Ursachen dieser Entwick-
lung zahlen die wirtschaftliche Globalisierung wie auch die stetige Ausbreitung von Dienstleistungen und Produkten des sog. Cloud Computing. Selbst viele kleinere und mittlere Unter-
nehmen in Deutschland verarbeiten inzwischen zahlreiche personenbezogene Daten (z. B. von Kunden, Mitarbeitern oder Bewerbern) haufig auf Servern externer Dienstleister, oft au-
Rerhalb der Europaischen Union. Dies ist vor allem bei Angeboten wie dem sog. Software as a Service der Fall. Ein klassisches Beispiel hierfur sind Office-Anwendungen aus dem Inter-
net, die standortunabhangig und flexibel genutzt werden konnen. Viele dieser Dienste stammen jedoch von US-Unternehmen und setzen deshalb meist die Ubermittiung personenbe-
zogener Daten in die USA und/oder in andere Nicht-EU-Staaten voraus.

Die bisherige Erfahrung der Datenschutzaufsichtsbehérden zeigt, dass sich Unternehmen bei Nutzung solcher Produkte nicht immer der Tatsache bewusst sind, dass dadurch eine
Ubermittlung personenbezogener Daten in Nicht-EU-Staaten stattfindet und entsprechende datenschutzrechtliche Konsequenzen daraus resultieren.

& Zur Pressemitteilung
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Zeitraum der Priifung

Beginn: November 2016
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Setting the scene: Reqgulatorische Aspekte (1/2)

> ,.personenbezogene Daten”

= jede Angabe, welche auf eine naturliche Person zurtickgefiihrt werden
kann

# Firmendaten (6" : Durschlagen maoglich)

# Anonyme Daten (6" : Definition schwierig)
> Verbot mit Erlaubnisvorbehalt (Gesetz, Einwilligung)
> ,Ubermittlung” =

— Bekanntgabe an einen ,Dritten” (Lesezugriff reicht; kein
Konzernprivileg);

— ,Dritter” = jede Person aul3erhalb der ,verantwortlichen Stelle“; NICHT:
blol3e Auftragsverarbeiter in der EU/EWR

— Problematisch ist v.a. der Asset Deal
— Share Deal - Gesamtrechtsnachfolge; UmwG - Universalsukzession
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Setting the scene: Regulatorische Aspekte (2/2)

> Generell: Was ist vor dem Closing?

> Mogliche Rechtsgrundlagen fiir die Ubermittlung
— Einwilligung (-)
— Zur Durchfuhrung des Vertragsverhaltnisses ,erforderlich®? (-)
— Nur Name, Adresse fur Werbezwecke (,Listendaten®)

— Berechtigte Interessen der verantwortlichen Stelle/des Dritten
(Kaufers) vs. schutzwdrdige Interesse den Betroffenen -
Interessenabwagung (8 28 Abs. 1 Nr. 2 BDSG)

= Beschaftigtendaten (8 32 BDSG)

= Sensitive Daten (z.B. Gesundheitsdaten; § 3 Abs. 9 BDSG)
» Spezialgesetze beachten (z.B. TKG, TMG)

= Bankgeheimnis, Telekommunikationsgeheimnis

> & . Auslandsibermittlung
> Sanktionen: Bul3gelder, Untersagung, Loschung, Rufschadigung

. TaylorWessing
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Due Diligence
Scoping — What do we need to check?

legal feasibility
data processing as a key asset

data usability
strategic data relevance

data-relevance in general

dp compliance
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Due Diligence
Compliance check —risk-based approach o

_ _risk compliance
indicators assessment

jurisdictions seals / certificates

s ——

documented CMS

# of data sets

sensitive data "
' consent forms

# of data processors

dp compliance

nomination of DPO
non-EU/EEA

processing contracts

# of complaints

proceedings

e
DD findings
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Due Diligence
Enabling management to make an informed decision

»
»

legal feasibility

data processing as a key asset

q data usability
strategic data relevance

r risks

g PMI costs

data-relevance in general g dp compliance
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DD findings
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Vorbereitung der DD (Verkauferseitiqg)

> Welche pD sind ,erforderlich”
— Bei Kundendaten genigen idR statistische Angaben
— Name, Umsatze der zehn Wichtigsten
> Schutzwurdige Belange Betroffener (Arten von Daten, Risiken)

> Evtl. Schutzmal3nahmen ergreifen
— Anonymisierung (Liste; Schwéarzen)
— Physischer Datenraum (ohne Druckmdglichkeit?)
— Zugriff nur Berater ohne Weiterleitung Mandant?
— Vertraulichkeitserklarung mit Vertragsstrafe
— Lo6schpflichten bei Scheitern der Transaktion
— Abgleich Kundendatenbank erforderlich? - SchutzmalRnahme: Treuh&nder
— ADV mit Datenraumanbieter

> Einschaltung DSB und BR
> & Auslandstbermittlung

TaylorWessing
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Durchfihrung der DD (Kauferseitig)

> Reifegrad der Datenschutzorganisation (Kosten, z.B. wenn ADV, VU
fehlt)
> Rechtmaldigkeit der Datenerhebung (sonst Risiko der L6schung)
— Vertrage, Datenschutzhinweise, Einwilligungserklarung (EWE)
— Opt-in Prozess (double opt-in?)
— Rechtsstreitigkeiten; Unterlassungserklarungen
> Geplante Datennutzung maoglich?
— Wortlaut der EWE (6 7 UWG)
— Change of Control-Klauseln (idR bei Verbrauchern nicht relevant)
— Was ist bei Zweckanderung?

— Was ist mit ,Altdaten” bzw. Daten, welche nicht zur Vertragserfullung
erforderlich sind?

— & Asset Deal: 88 398ff., 414ff. BGB > Genehmigungserfordernis bei
Schuldiibernahme; 6" Was ist mit Einzugserméchtigung?

" TaylorWessing
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> Kaufvertrag > >
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Purchase Agreement
How to respond to the identified risks / PMI costs o

guarantee

indemnity

: ‘r risks SR
dp compliance | PMI costs
L closing condition
DD findings

SHA: co-operation

price adjustment
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Pricing/Freistellungen/Garantien

> Pricing:
— Kosten zur Herstellung der Datenschutz-Compliance
— Werthaltigkeit der Kundendaten ermitteln
= Preis evtl. anpassen, je nachdem wie viele Kunden bis Zeitraum X
Ubergehen (sliding scale)
> Abstimmung der Ubergangsmodalitaten (Wer schreibt wann den Kunden
an wg Genehmigung/opt-out?)
> Garantien im Hinblick auf
— Datenschutz-Compliance
— Rechtsstreitigkeiten; Unterlassungserklarungen
> Freistellungen
— Im Hinblick auf anhangige/drohende Rechtsstreitigkeiten
— Risiko EWE
— Bul3gelder Datenschutz

TaylorWessing
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Post-closing
Welcome aboard

follow-up

dp compliance

DD findings
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Global Data Protection Standard —
GDPS

ProSiebenSat.1 Group
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Zwischen Signing und Closing

> Kaufer ist (noch) ,Dritter”

> Ubermittlung moglich, soweit berechtigtes Interesse und keine
schutzwlrdigen Belange Betroffener

— Z.B. zur Gewahrleistung der Fortfiihrung der sich aus der
Vertragsbeziehung ergebenden Pflichten

— Keine sensitiven Daten!
— Evtl. Uber ADV nachdenken

TaylorWessing
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Nach Closing (Integration)

> Share Deal
— Keine Ubermittlung

> Asset Deal
— Ubergang Kundendaten durch 3-seitigen Vertrag

— Interessenabwagung (8 28 Abs. 1 Nr. 2 i.V.m. Abs. 2 Nr. 1 BDSG); Interesse
keinen neuen VP aufgezwungen zu bekommen?

— Zumindest Opt-out-Moglichkeit vorsehen
> UmwG
— hM: Keine Ubermittlung (i.U. Uberlegungen wie Asset Deal)
> Allgemein
— & Auslandstransfer
— &: Kein Konzernprivileg; z.B. bei Shared Services ADV vereinbaren
— Lo6schung/Sperrung bei verbliebenen Rechtstrager sicherstellen
— DS-Compliance herstellen

TaylorWessing
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Fragen?
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